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Ein Selfie mit...
Jorn Heilemann

weit agierendes Energiedienstleistungs-Unter-

nehmen, das seit mehr als 20 Jahren im Markt
fur Energieeffizienz und Contracting aktiv ist. Schwer-
punktmaBig geht es dabei um sinnvolle Konzepte zur
Erzeugung und Nutzung von Warme, Strom, Dampf
und Kalte sowie nachhaltige Versorgungslésungen
fur Wohnsiedlungen, Krankenh&user, gewerbliche
Immobilien, kommunale Liegenschaften und andere
Nichtwohngebéude. Geschaftsfuhrer Jorn Heilemann
erklart, was sein Unternehmen besonders macht und
warum sich Contracting haufig fur die Kunden lohnt.

D ie GASAG Solution Plus GmbH ist ein bundes-

Was motiviert Sie,

dererseits aus &lteren, ineffizienten Energieanlagen
versorgt werden, die zudem in der Regel Uberdimen-
sioniert sind. Aber auchim Neubaubereich fuhrt Con-
tracting haufig zu deutlichen Vorteilen, da die Kosten
in den meisten Fallen vollstandig auf den Nutzer bzw.
Mieter umgelegt werden kénnen.

Was brauchen Sie, um weiter als Unternehmen erfolg-
reich zu sein?

Heilemann: An erster Stelle stehen motivierte
und kompetente Mitarbeiter, die mit Spaf3 an unse-
ren Themen bei der Sache sind und gern im Team
arbeiten. Ganz wichtig sind an zweiter Stelle verlass-

liche und langfristig

jeden Tag zur Arbeit - Das GlUck im Team von Individualisten  wirksame, politische

zu gehen?

Heilemann: Das Gluck, sich in einem sehr ange-
nehmen und engagierten Team von Individualisten mit
sinnvollen und spannenden Inhalten rund um Ener-
gieeffizienz, CO,-Einsparung und zukunftsfahigen
Versorgungslosungen zu beschaftigen.

Was hebt Sie von anderen am Markt angebotenen
Dienstleistungen ab?

Heilemann: Die BedUrfnisse des Kunden, der ja
haufig Laie ist, zu erkennen und daflr — jenseits vom
Standard - individuelle, héchst wirtschaftliche Ver-
sorgungslésungen zu entwickeln und umzusetzen ist
ein wesentliches Merkmal.

Warum und fir wen lohnt sich Contracting?
Heilemann: Contracting ist meist sehr interes-

sant fur Kunden, die einerseits hohe Energiekosten

fur Warme, Strom, Kalte oder Dampf haben und an-

Rahmenbedingun-
gen sowie eine transparente und nachvollziehbare
Strategie flir die realistische Erreichung der Effizienz-
und Klimaschutzziele. AuRerdem der ernsthafte politi-
sche Wille der maf3geblichen Entscheidungstrager zur
konkreten und ztigigen Umsetzung der Energiewende.

Welche politischen Rahmenbedingungen miissten
sich dndern, damit das Thema Contracting weiter
Anklang findet?

Heilemann: CO,-Einsparung muss endlich einen
angemessenen, monetdren Wert erhalten. Ein sehr
wirksames Instrument kann nach meiner Uberzeu-
gung eine spurbare, verursachungsgerechte CO,-
Bepreisung sein. Damit kénnten wir den schlafenden
Riesen Energieeffizienz in unkomplizierter Weise und
ohne komplexe Férderprogramme schnell in Bewe-
gung versetzen und letztlich die sinnvollen Klima-
schutzziele erreichen.

Geschéaftsfuhrer Jorn
Heilemann setzt auf
Energieeffizienz und
Contracting.
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